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AKADEMIA KOMERCJALIZACJI TECHNOLOGII

\ £ 232

PROGRAM SZKOLENIOWO-WARSZTATOWY GRUPY INVESTIN
Termin: sierpien
Miejsce: Katolicki Uniwersytet Lubelski Jana Pawta Il, Lublin
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Technologii to program szkoleniowo-warsztatowy, ktory przekazuje
kompleksowg wiedze, narzedzia i umiejetnosci. Program sktada sie z 8 blokow tematycznych. Mozliwe

jest skorzystanie z jednego, kilku lub wszystkich blokéw.

1

omercjalizacji
sierpien

do potwierdzenia

i peyoa
do potwierdzenia

rojektu
do potwierdzenia

technologicznego

do potwierdzenia

zastosowania
do potwierdzenia

T VE]
do potwierdzenia

projektami B+R
do potwierdzenia

*Komercjalizacja posrednia i bezposrednia — stosowane
praktyki prawne

*Praktyczne znaczenie najczesciej spotykanych
postanowien i klauzul

«Sciezki komercjalizacii, najciekawsze studia przypadku
Z polskiego rynku

*Inwestycje w wartosci niematerialne i prawne w kontekscie
naktadéw na B+R

*Wzajemne rozliczenia miedzy podmiotami
zaangazowanymi w komercjalizacje

*Ulga na nowe technologie — praktyka, ryzyka
i konsekwencje stosowania

* Kryteria wyboru strategii ochrony witasnosci intelektualnej

* Badanie zdolnosci i czystosci patentowej, analiza
Freedom-to-Operate

» Miedzynarodowe procesy patentowania na wybranych
przyktadach

* Generowanie deal flow projektow innowacyjnych na
wiasne potrzeby

» Ocena potencjatu komercyjnego projektéw i wynikow prac
B+R

» Narzedzia i procesy przydatne w przygotowaniu projektow
do inwestycji

* Budowa sieci strategicznych partneréw i klientow
* Ocena i rozwoj mozliwosci marketingowych technologii

* Wejscie z produktem technologicznym na rynek
miedzynarodowy

» Fazy rozwoju technologii w kontekscie potrzeb kapitatowych

* Technologia vs. mozliwe rynki vs. dostepne rynki vs.
strategia rozwoju

* Przyktady technologii skalowalnych i nieskalowanych.
Metodologie skalowania

* Modele finansowania, mechanizm rund kapitatowych
i relacje z inwestorami

* Publiczne zrédta finansowania komercjalizacji technologii
» Optymalna strategia doboru zrédet finansowania

» Kamienie milowe procesu komercjalizacji projektow
technologicznych

» Dlaczego nie nalezy bac sie ryzyka i porazki w procesie
komercjalizaciji?

» Czynniki sukcesu i praktyczne metody szacowania ryzyka
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Prelegenci i eksperci

_____________________________________________________________________________________

Aleksandra Piéro — Prawo w procesie komercjalizaciji
Partner Zarzadzajacy, Kancelaria IPLBT

Radca Prawny z miedzynarodowym doswiadczeniem, ekspert z zakresu
wiasnosci intelektualnej i prawa autorskiego

_____________________________________________________________________________________

Marek Zimoch - Inwestycje B+R i podatki
Doradca Finansowy, Finances For You

Prawnik, finansista, przedsiebiorca, wyktadowca. Specjalizuje sie m.in.
w optymalizacji kosztowo-podatkowej oraz zarzgdzaniu ryzykiem

_____________________________________________________________________________________

Sylwia Oleksiewicz — Wtasnos¢ intelektualna i przemystowa
Rzecznik Patentowy

Zawodowy petnomocnik przed Urzedem Harmonizacji Rynku Wewnetrznego
7 (OHIM), specjalizuje si¢ w prawie wiasnosci intelektualnej i przemystowe;j

Bartosz Boniecki — Potencjat komercyjny projektu
Menedzer Innowacji, INVESTIN

Kieruje zespotem analitycznym INVESTIN, menedzer projektow,
koordynuje organizacje rund finansowania dla start-up’ow

_____________________________________________________________________________________

Marcin Leszczytowski — Rozwdéj biznesu technologicznego
Prezes Fundacji In Posterum

Specjalizuje sie w ocenie rentownosci projektdw inwestycyjnych.
Doswiadczenie zdobyt m.in. w BRE Banku, Banku BPH i Lehman Brothers
Dr inz. Pawel Wielgus — Technologia i jej zastosowania
Czlonek Zarzadu, Startit Fund

Doswiadczenie inwestycyjne poparte analizg ponad 100 projektéw. Byty
cztonek rad nadzorczych w wielu start-up’ach

_____________________________________________________________________________________

Wojciech Szapiel — Finansowanie innowacji
Wspoétzatozyciel i Partner Zarzadzajacy PIF

Odpowiada za strategie, strukturyzowanie transakcji kapitatowych oraz
nadzoér nad spotkami portfelowymi

Tomasz Cisek — Zarzadzanie projektami B+R
Wspétzatozyciel, ActivedEver i Orgamer

Specjalizuje sie w wykorzystaniu gamifikacji do rozwijania biznesu typu
offline i online. Byty cztonek zarzadu Empik
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Grupa INVESTIN

Grupa INVESTIN od 13 lat rozwija i finansuje zaawansowane technologie, poprzez inwestycje
Venture Capital, programy akceleracji start-up’éw oraz wszechstronne doradztwo i CSR
w obszarze globalnego rynku innowacji. W ramach programu BRIdge VC realizowanego przez
Narodowe Centrum Badan i Rozwoju, Grupa INVESTIN wspdlnie z Pitango Venture Capital,
wiodgcg izraelskg grupg VC, utworzyta najwiekszy fundusz zaawansowanych technologii na
polskim rynku - Pitango Investin Ventures (Pl Ventures), zarzadzajacy kapitatem
w wysokosci ponad 200 min PLN.

Korzysci dla uczestnikow

r D I aGRaCEEEEEEEEEEEE \

»Jak menedzersko zarzgdzaé¢ wartoscig i wdrozeniem \

. technologii? |

UczeStn | k *Kiedy komercjalizacja jest odpowiednim narzedziem? I
. «Jak wyselekcjonowaé projekty o najwyzszym potencjale?

. Wiedza . +Jak efektywnie ochroni¢ nowatorski wynalazek? |

| Kompetencja *Na co zwrocic uwage przy zawieraniu  umow I

komercjalizaciji? I

>c %f::::::::::::::::::__:::

; : «Jak planowaé proces komercjalizacji technologii?

Org ani Z_aCJ a «Jak pozyskac srodki i zarzgdzac¢ finansami w projektach :
delegujaca B+R? o o :

*Co oznacza zwiekszenie konkurencyjnosci w obszarze
innowaciji? |
Unikalny - Jak efektywnie wdrazaé wyniki prac B+R w organizacji? I
Know-how *Na czym polega budowa relacji z partnerami |
strategicznymi? ]

\_ B e g

Metodologia

Zajecia prowadzone sg w grupach liczgcych minimalnie 6 a maksymalnie 20 oséb
i ukierunkowane sg na budowanie relacji biznesowych. Wszystkie tresci przekazywane sg
w oparciu o przyktady konkretnych projektéw zaczerpnietych z doswiadczenia prelegentow
i Grupy INVESTIN.
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Odbiorcy

Akademia Komercjalizacji to program dedykowany nastepujgcym grupom  0sob,
odpowiadajgcym za generowanie i/lub wdrazanie innowacji technologicznych: wiasciciele,
kadra kierownicza, menedzerowie, specjalisci, pomystodawcy.

Obszar —\‘ /— Obszar CSR —\"
Finansow 4 N i Komunikacji 4
i Kontrolingu Obszar
Obszar Innowacji, Obszar IT Marketingu,
Badari 1 Rozwoju i Bezpieczenstwa Sprzedazy
N i Rozwoju Biznesu

N Y,
Koszt uczestnictwa

Istnieje mozliwos¢ uzyskania rabatu przy uczestnictwie w kilku blokach szkoleniowych.

Cena obejmuje: uczestnictwo w zajeciach, materiaty szkoleniowe, przerwy kawowe, lunch,
certyfikat. Szkolenia odbywajg sie w godzinach 10:00 — 18:00 na Katolickim Uniwersytecie
Lubelskim.

Zgtos sie!
O uczestnictwie w warsztatach decyduje kolejnosé zgtoszen. Osoby zainteresowane

udziatem prosimy o niezwtoczne przestanie formularza zgtoszeniowego na adres
m.stryzko@investin.pl. Ostateczny termin przyjmowania zgtoszen to 31 lipca 2015 .
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